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Castrol ILS

Negocio del grupo BP que desarrolla, fabrica y comercializa lubricantes, fluidos
y servicios industriales. Servimos a los sectores estratégicos de Automocion,
Fabricacion de maquinaria y Metales

2,200 empleados

Mas de 100 anos de experiencia en lubricantes de alto rendimiento y fluidos de
trabajo de metales

20 afnos de experiencia en servicios de gestion de fluidos y lubricacion

Actividad en todo el mundo con una red comercial, de ingenieria, desarrollo y
fabricacion en mas de 50 paises

Nos dedicamos a mejorar la eficiencia de los procesos de nuestros clientes

Nuestro conocimiento y experiencia en conjunto con nuestro liderazgo en
tecnologia nos permite seleccionar y aplicar la combinacion optima de productos
y servicios que impactan mas positivamente en la productividad, calidad y
ahorro de costes en sus operaciones de fabricacion
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Marco actual del mercado.
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Analisis de Costes P

] COSTE INDIRECTOD

» Coste directo: aquél que se
puede repartir objetivamente
entre los distintos productos,
ya que se sabe con total
precision en que medida cada
uno de ellos es responsable de
haber incurrido en el proceso.

» Coste indirecto: aquél que no
se puede repartir
objetivamente entre los
diversos productos, ya que no
se conoce en que medida cada
uno de ellos es responsable del
mismo.
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Control de Costes

» ;Podemos controlar y reducir
los costes?

» Coste directo:
— Materias primas.-= NO

e Coste indirecto:
—Vida Herramientas
— Cambio de herramientas
— Piezas no conformes
— Mantenimiento

* Presupuesto
— Liquidos de corte X
— Costes de herramienta 2 X
— Costes de mantenimiento 3 X




Castrol apuesta por...

» 12 Apuesta

— Nuevas Tecnologias.
* Productos sintéticos,
« MQL

e 22 Apuesta

— Experiencia, buenas practicas

e Casos reales compartidos a nivel
mundial.

TECNOLOGIA EXPERIENCIA

» 32 Apuesta

— Productividad, ventaja competitiva
» Competitividad de gama de productos.

» Reducir piezas no conformes PRODUCTIVIDAD
» Reducir tiempo ciclo

* Reducir consumos




Casos Practicos...

<

TECNOLOGIA EXPERIENCIA

&

PRODUCTIVIDAD




Caso practico 1: Aceite de corte puro vs
Soluble Sintético

e Sector: Automovil.

* Elemento: Motor.

* Pieza: Carter de Cilindros
e Operacion: Lapeado + Bruiido
* Producto : Aceite puro de corte.
» Costes directo: 300 k.€/ afno

e Costes indirectos: 450 k€ | afio
—Lavado,
—HSE,
—Tratamiento de residuos.




Caso practico 1: Neat oil vs Sintético

» Accion de mejora: Cambio de aceite de corte
puro por fluido soluble sintético.

Disponemos de Tecnologia: =2 jjSi!!

Tenemos experiencia: 2 jjSi!!

Estudiemos la rentabilidad:

— Costes de inversion: Adecuacion de la instalacion
(10% coste directo) TECNOLOGIA EXPERIENCIA

— Reduccion de costes: 50 % Coste directo y 20 % de
Coste indirecto.

Productividad: = 60%

PRODUCTIVIDAD




Caso practico 2: Soluble vs Sintético
soluble

e Sector: Aeronautica. C ll 2

* Pieza: Titanio b~
* Operacion: Fresado -

* Producto: Soluble.

» Costes directos:
—40 k.€/ ano

e Costes indirectos:
— Duracioén de herramienta,
—Mano de obra.
—2,5 veces los costes directos.
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Caso practico 2: Soluble vs
Sintéetico soluble

» Accion de mejora: Cambio de emulsion
convencional por fluido de corte soluble sintético
especifico para la aplicacion.

Disponemos de Tecnologia: =2 jjSi!!

Tenemos experiencia: =2 jjSi!!

Estudiemos la rentabilidad: TECNOLOGIA EXPERIENCIA
— Costes de inversion:
* Primer llenado (2 % coste directo)

— Reduccion de costes: +15% Coste directo y -50 % de
Coste indirecto.

Productividad: = 50%

PRODUCTIVIDAD




Caso practico 3: Aceite mineral vs Aceite Sintético

» Sector: Aeroespacial.

* Elemento: -
e Estructura. ("'"t l
e

DEEP HOLE DRILLIN G

* Pieza:
* Eje aeroespacial »5
» Acero inoxidable

» Operacion: Taladro profundo |
* Producto: Aceite corte puro

» Costes directos:
— Gran evaporacion, arraste, nieblas

» Costes indirectos:
—Herramientas, HSE, residuos.




Caso practico 3: Aceite mineral vs Aceite Sintético

» Accion de mejora: Cambio de aceite mineral
por sintético.

» Disponemos de Tecnologia: = jjSi!!

 Tenemos experiencia: =2 jjSi!!

» Estudiemos la rentabilidad: TECNOLOGIA EXPERIENCIA
— Costes de inversion: precio 4 veces el inicial

—Vida de la herramienta: para 200 componentes es
necesario reafilar el taladro 30 veces con producto
tradicional. Solo 3 veces con producto sintético.

— Reposicion del producto, menos del 80 %.

— Disponibilidad : Fabricacion de 10 ejes por hora a
20 ejes por hora. Aumento de capacidad.

- Aumento de la productividad. PRODUCTIVIDAD




Castrol apuesta por...

» 12 Apuesta

— Nuevas Tecnologias.
* Productos sintéticos,
« MQL

. DA
2% Apuesta | TECNOLOGIA  EXPERIENCIA
— Experiencia, buenas practicas

e Casos reales compartidos a nivel
mundial

» 32 Propuesta

— Productividad, ventaja competitiva
» Competitividad de gama de productos.
» Reducir piezas no conformes
» Reducir tiempo ciclo

« Reducir consumos PRODUCTIVIDAD




Castrol apuesta por...

METALWORKING

PREVENTIVES:-
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ii Muchas gracias !!




